Obchod

@%_} jak na efektivni B2B obchod sam - nebo s prvnim tymem

Vim, co je mym cilem?

e Chci vice schizek?

e Vice zakazek?

e Lepsi klienty?

e Konkrétnost pomaha - i pri predavani obchodnikd.

Mam obchodni proces, ktery opaku;ji?

e Napfr. kontakt = priprava = schiizka = nabidka — follow-up.
e Ma to hlavu a patu?
e A da se to nékomu predat?

PFipravuji se na schiizky - a uéim to i ostatni?

e Divam se na web firmy, LinkedIn kontaktu, premyslim nad
hodnotou budouci spoluprace?
e Sdilim tuhle praxi s novym obchodnikem?

Ptam se vic, nez mluvim? A vedeme schiizky
konzistentné?

e Vede moje schlizka ke zjisténi potreb, nebo jen k monologu
o mych sluzbach?
e Vitoiobchodnik?

Sleduji, co funguje a co ne - a sdilime to?

o Které otazky oteviraji davéru?
e Co spiS zavira dvere?
e Sbirdme zkusenosti spolecné?
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Obchod

@% jak na efektivni B2B obchod sam - nebo s prvnim tymem

Mam systém na follow-up? A vi o ném
i obchodnik?

e Jak pripominam navazuijici kroky?

e Kde a jak eviduji zapisy?

e Ma muj obchodnik pfistup k témto informacim a vi, jak s nimi
pracovat?

Pracuji na sobé jako obchodnik - a vedu k tomu
i tym?
e Sleduji trendy?

e Délam si zpétnou vazbu?
e Zlepsuiji to, co ovliviuji — a inspiruji tim i ostatni?

Chci vic - pro sebe i pro svuj byznys
e Mrknu na dalsi ¢lanky a tahdky na webu konference.

o Udélam si ¢as na setkani s experty z praxe.

 Prijdu v zari na konferenci, nasbiram dalsi praktické tipy, zapojim se
do diskuzi na workshopech a after party a ziskdm nové kontakty.

ZAJISTETE SI VCAS SVE MISTO,
MAME TO ZA PAR.
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