2 klice k lepsSim prodejum
@%_} prakticky tahak pro podnikatele, kteri se chtéji hnout z mista

Co je skutecéné dulezité

Vétsina podnikatel(t ma pocit, ze pro sv(lj marketing potrebuje délat ,vic"
- vic obsahu, vic siti, vic trendt. Ale pro lepsi prodeje existuji jen dvé
skutecné paky:

1) dostat svoji nabidku pred vice o€i (= rozsifovat publikum)

2) zlepsit cestu, kterou lidé prochazeji od prvniho kontaktu az k nakupu
(= funnel, procesy, konverzni pomér).

Jde o systém, kde se dosah (vice oci) propojuje s funkéni cestou (lepsi
funnel). Teprve kdyz funguje oboji, pfinasi marketing vysledky - a maze
vas i bavit.

Vice oCi = vétsi dosah
e Pokud vase nabidka neni vidét, lidé ji nekoupi - i kdyby byla skvéla.

e Tady prichazi na radu budovani publika: socialni sité, spoluprace,
obsah, reklama.

e Nejde ale o to ,délat vSechno". Jde o to vybrat si kanaly,
které odpovidaji vdm i vasemu publiku - jen tak je dokazete délat
dlouhodobé a s radosti.

AHA:

e Ne kazdy follower je stejny. Nékteri vas sleduji uz roky, jini vas
objevili v€era - a podle toho se lisi i jejich pripravenost k nakupu.

e Pokud mluvite porad jen k ,zahratému“ publiku (lidé, ktefi vas uz znaji
a sleduiji), casem vam zacne klesat dosah i prodeje. Publikum se totiz
postupné unavuje a vycerpava. Novi lidé vas potrebuji teprve poznat
- bez cerstvého prisunu novych oci zacina stagnace.
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Tip:
e Rozsirovani publika nemusi byt komplikované ani vycerpavajici.
Staci si vedomé nastavit, ze kazdy mésic udélate alespon jeden krok,
ktery vas dostane pred Uplné nové lidi.

e Muze to byt hostovani v podcastu, spoluprace s nékym, kdo ma
podobné publikum, placena reklama, soutéz nebo guest post.

o Kazdy z téchto krok(l znamen3, Ze se vase jméno dostane k lidem,
ktefi by vas jinak viibec nenasli - a to je prvni krok k rdstu.

Akcni krok:

o Napiste si ted hned 3 zplsoby, jak byste tento mésic mohli oslovit
lidi, kteri vas jesté neznaji. Nemusi to byt nic velkého - klidné jen
pozvani do jedné facebookové skupiny, domluva jednoho rozhovoru
nebo boost jednoho prispévku reklamou.

e Z téch tfi moznosti vyberte jednu, ktera vam pripada nejjednodussi,
a jesté dnes udélejte prvni krok k jeji realizaci.

Lepsi cesta = vyssi konverze
e Moznéa uz mate publikum - ale zadkaznici se po cesté ztraci.

o Kazdy prodej stoji na funkénim funnelu: od prvniho seznameni,
pres e-maily, az po pristavaci stranku.

e Staci mala zména v nejslabsim clanku a muizete znasobit vysledky
bez toho, abyste museli ,honit" nové kontakty.
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AHA:
o Vétsina podnikatel( ztraci zakazniky ne proto, Ze by jejich nabidka
nebyla zajimava, ale proto, zZe cesta k nakupu je prilis slozita nebo
nejasna.

o Casto se stava, ze zakaznik zacne - stahne freebie, prihlasi se
na webinar nebo klikne na web - a pak se ,ztrati“, protoze dalsi krok
je pro néj prilis slozity, nepohodlny nebo nezajimavy. Mozna nechce
vyplnovat dlouhy formular, nepripoji se na webinar ve stanoveny cas,
nebo ho odradi prilis dlouha prodejni stranka.

o Kazda mala prekazka (prilis dlouhy formular, matouci text, chybéjici
tlacitko) znamena, Ze €ast lidi zkratka odejde.

Tip:
e Podivejte se na svllj marketing oc¢ima nékoho, kdo vas vidi Uplné
poprve.

e Projdéte si cestu zdkaznika od prvniho kontaktu az po nakupni
tlacitko.

e Polozte si otazku: ,Védél/a bych presné, co mam udélat jako dalsi
krok? A mam chut ho udélat?“

e Pokud je odpovéd nejasna, je to misto, kde zbytecné prichazite
o klienty. I mala aprava - jasnéjsi CTA, jednodussi formular,
prehlednéjsi stranka - mliZze zasadné zvysit pocet dokoncenych
nakupd.
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Akcni krok:
» Projdéte si celou svou prodejni cestu - od prvniho mista, kde vas
lidé potkaji (socialni sité, podcast, reklama), az po samotny nakup.

e Vsimejte si kazdého bodu, kde by se mohl nékdo zaseknout nebo
zavahat. Pamatujte: retéz je jen tak silny jako jeho nejslabsi ¢lanek
- takze zalezi na kazdé casti.

» Najdéte dnes alespon jedno slabé misto, kde muzete zakaznik(im
cestu zjednodusit. MdlzZe to byt nejasna formulace, chybéjici tlacitko,
prilis slozity formular nebo zbytecny krok navic.

o Udélejte tuhle jednu Gpravu jesté dnes - i mald zména mize prinést
vyrazné lepsi vysledky.

Chtéjte vic - pro sebe i pro sviij byznys
e mrknéte na dalsi ¢lanky a tahaky na webu konference

e udélejte si cas na setkani s experty z praxe

e prijdte v zari na konferenci, nasbirejte dalsi praktické tipy, zapojte se
do diskuzi na workshopech a after party a ziskejte nové kontakty

ZAJISTETE SI VCAS SVE MISTO,

MAME TO ZA PAR.
17.-18.9.2025 | BRNO, Impact Hub
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